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Durante el 2011, crecieron en 
36%, las exportaciones perua-
nas  no tradicionales hacia 
Estados Unidos. 
A  fines del año pasado, és-
tas  representaron  el 42% del 
total vendido a  dicho país 
(Fuente: Diario estión, marzo 
2012)

En el segundo semestre ha-
brá un road show en Sao 
Paolo, para promocionar los 
proyectos de inversión de 
los gobiernos regionales que 
solo en infraestructura suman 
unos    US$ 8,000    millones 
(Fuente: Diario Gestión, mar-
zo 2012).

Alrededor de 100 empresas de 
Canadá ya tienen oficinas de re-
presentación en el Perú y la pers-
pectiva es que siga en aumento, 
vaticinó Louis Pierre Emond,   Con-
sejero Comercial de la Embajada 
de Canadá en el  Perú.
 
El funcionario norteamericano 
detalló que, del total de empre-
sas canadienses afincadas en 
Perú, 80 se desempeñan en el 
sector minero la mayoría en la 
etapa de exploración (junior); 

La consultoría internacional 
de la industria minera Be-
hre Dolbear destacó al Perú 
como el noveno país en el 
Ranking de  mejores destinos 
para inversiones mineras en 
el 2012 (Fuente: Diario Ges-
tión, abril 2012).
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Cien firmas de
 Canadá ya tienen

  Oficinas de 
negocios en el Perú

cinco en el sector petrolero (en 
exploración); 12 en los sectores 
de ingeniería, proyectos de in-
fraestructura y medio ambiente; y 
una en el sector financiero (Sco-
tiabank). 

Según estimaciones de Promperú, 
las exportaciones no tradiciona-
les a Canadá crecerán 20% en el 
presente año y alcanzarán unos 
US$ 115 millones (Fuente: Boletín 
de Prensa No 303, Adex Perú, mar-
zo 3012). 




